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Burgre z mmlmalne
pracovaneho bobu

Burgre z minimalne spracovaného bébu su urcené pre Specifické segmenty
zakaznikov, najma potravinarske firmy, ktoré sa snazia posilnit svoju konkurecnu
vyhodu na trhu s rastlinnymi produktami. Vdaka hibkovej analyze spotrebitelského
dopytu dodavame technologicky vyspely produkt: burgre 2z minimalne
spracovaného bbbu. Sucastou tejto inovacie su vyskumnici, dodavatelia surovin,
vyvojari potravin.

! Objavte naSe burgre z bdbu: Lahodnd, udrZzatelni a zdrava
alternativu hovadzieho masa. Su pIné chuti a vyZivnych zlozZiek, a
su idealne pre ekologicky-zmyslajucich gurmanov.

Zakaznicke segmenty

M e Zariadenia stravovania
(| .
e * Restauracie
w * Malé miestne obchody s organickou vyzZivou

Velkoobchod

Trhové kanaly
% * Priamy predaj
e Kanaly partnerov
e Veltrhy

i/ Klucové aktivity

* Vybudovanie tovarne na spracovanie
* Ziskavanie zakaznikov
* Cielené reklamné kampane
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UKTURA NAKEADOV)

Nakladova Struktura zahfna variabilné
naklady suvisiace o) surovinami,
kombinaciu fixnych a variabilnych
nakladov na spracovanie a balenie v

Prijmy pochadzaju predovSetkym z
predaja naSich nizko spracovanych
burgrov z Dbobu reStauraciam a

poskytovatelom stravovacich sluZieb. zavislosti od objemu produkcie a cielov v
Prijmy vytvarame aj licencovanim oblasti udrzatelnosti, ndklady na marketing
nasho vyrobného procesu a a predaj v suvislosti so ziskavanim
- poskytovanim poradenskych sluZieb zakaznikov a generovanie prijmov, fixné
suvisiacich S marketingom, naklady spojené s ludskymi zdrojmi,
umiestinovanim produktov a ~ vyrobné naklady pokryvajuce najomné,

odbornymi znalostami v oblasti kvality
potravin.

prijmov  prostrednictvom licencii

sluzby a udrzbu, a tieZz potencialne zdroje

inym



lntellgentny
zavlazovam syste’m___,

Biznis model inteligetného zavlazovania pomjka inovativne rieSenie pre efektivny a .
udrzatelny manaZzment vody v ramci polnohospodarstva, krajinotvorby a priemyslu. So
zameranim na inteligentny zavlaZzovaci systém vyuZziva technoldgiu na Upravu zavlaZzovacich
planov na zaklade udajov v realnom case, ¢im Setri vodu a optimalizuje zdravie plodin.
Model slazi réznym zakaznikom ako su farmari, zahradnici a priemyselné podniky, a
poskytuje sluzby od inStalacie az po nepretrzitu podporu. -
Sucastou tejto inovacie su vyskumnici, IT vyvojari a farmari.

NaSou kltc€ovou hodnotou je inteligentny zavlaZovaci systém,
ktory optimalizuje vyuZivanie vody na zaklade Gdajov o pocasi a

pode. Poskytujeme ovladace, senzory, nastavenie systému,
monitorovanie a podporu pre jednoduché a efektivne
zavlaZovanie.

Zakaznicke segmenty

* Priemyselné podniky
* Farmari
* DruZstva, podniky v oblasti krajinotvorby a obce

Trhové kanaly
~ % * Priamy marketing konecnym uZivatelom
e Kanaly partnerov
e Veltrhy
\iv Klucové aktivity

* Vyskum a vyvoj novej zavlazovacej technolégie a softvéru
e Navrh a vyroba zavlazovacich IKT zariadeni a senzorov
* Predaj a marketing na propagaciu produktov
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NajvyznamnejSie naklady zahfnaju
personalne naklady na hardvérovych a
softvérovych inzinierov. Aj ked su tieto

naklady prevazne fixné, su v sulade s nasim

neustalym zavazkom aktualizovat systém,

. venovat sa vyskumu a vyvoju, vytvaraniu

verzii a podpore. Rozdelujeme naklady medzi
rézne projekty, vyuzivame uUspory z rozsahu,
zameriavame sa na dostupné trhy a
udrziavame nakladovo-efektivne
poskytovanie sluzieb.

Toky prijmov zahfnaju predaj
produktov, licencovanie a predplatné,
sluzby inStalacie a udrzby, projekty
prispbsobenia a integracie systému,
konzultacné a skoliace sluzby, nastroje
na analyzu udajov a vykaznictvo. Tento
model diverzifikovanych prijmov
zabezpecuje finan¢nu udrzatelnost a
uspokojuje réznorodé potreby naSich
zakaznikov.




Tato inovacie je o klementinkovom dzuse, udrzatelnom napoji vytvorenom z
vedlajSich produktov z klementinok. Je ekologicky, vyZivny a podporuje miestne
komunity, vdaka comu je jedinecnou a cennou volbou pre spotrebitelov aj firmy.
Sucastou tejto inovacie su vyskumnici, potravinové laboratéria a farmari.

VyskuSajte nas inovativny a udrzatelny klementinkovy dZis
vyrobeny z vedlajSich produktov. Je ekologicky, vyZivny a
zamerany na podporu komunit.

Zakaznicke segmenty

* Priemyselné podniky
e Potravinarske firmy
* Maloobchod

Trhové kanaly
00 % . Prlat‘ny marketing kone¢nému uZivatelovi
e Kanaly partnerov
e Veltrhy

Klucové aktivity

* Vyskum a vyvoj nového napoja za pouzitia vedlajSich produktov z
klementinok

e Spotrebitelsky prieskum o ochote pit napoj z vedlajSich produktov z
klementinok

* Predaj a marketing na propagaciu predaja produktov

* InStalacné a udrzbarske sluzby pre zariadenia

« Key ressources
e Contact man%ement
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Zdroje prijmov su diverzifikované,
pricom vacsina pochadza z predaja
klementinkového dZusu z vedlajSich

Nakladova Struktdra zahfna
personalne naklady, naklady na

produktov. Ponukame tieZ moznost vyrobu, vybavenie, marketing,
prisposobenia pre $pecializované predaj, instalaciu, ddrzbu a vyskum
napoje, vyhovujuce jedine¢nym i a vyvoj. Tieto zdroje su riadené

preferenciam spotrebitelov a
rozSirovanie nasich zdrojov prijmov,
¢im demonsStrujeme nasu ) )
prisposobivost a zavazok voci . konkurencieschopnost.
poziadavkam trhu. :

efektivne, aby sa zachovala
excelentnost produktu a




Nas biznis model pre tempeh z bdbu tazi z potencialu bdbu, ktory predstavuje vSestranny
a vyzivny zdroj bielkovin. Objavte hlavné prvky nasho biznis modelu, od partnerstiev az po
tvorbu zisku.

Sucastou tejto inovacie su vyskumnici, potravinarske laboratéria, a farmari.

Pozdvihnite svoj bielkovinovy prijem s naSim vynimoénym
tempehom z b6bu — nabitym vyZivnymi latkami, bez alergénov a
prekypujucim orieSkovou, vSestrannou chutou pre spotrebitelov,

ktorym zaleZi na zdravi a ktori hladaju inovacie a udrzatelnost.

Zakaznicke segmenty
* Priemyselné podniky
* Potravinarske firmy
* Maloobchod
e ReStauracie a poskytovatelia stravovacich sluzieb

Trhové kanaly
~ % * Priamy marketing konecnym uZivatelom
e Kanaly partnerov
e Veltrhy

Klacové aktivity

* Vyskum a vyvoj nového produktu
e Spotrebitelsky prieskum o ochote jest rastlinné produkty
e Predaj a marketing na propagaciu produktov

. Surovmy ‘
e Vyrobné zarladgmivWLVybaveme
] Technolog:cke‘lﬁ%tro;e a softvér

“,«".Nl}' W

&

'_Fmanc-n zdro;e :

szahy so ,zakaz ikmi- ,
. . Prlamy predaj a ma.fketlng zakazmkom
. Ponuka sIu2|eb mstgl*acm a ﬂdrzby

-

KTURA NAKLADOV
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Inovacia generuje prijmy prostrednictvom
réznych tokov. Po prvé, prijem pochadza z
priameno predaja. DalSimERECI e Nakladova Etruktira zahffia vydavky
poskytovanie poradenskych sluzieb , N . ] )
zameranych na optimalizaciu vyrobného na suroviny (bob), ddrzbu vyrobnych
procesu tempehu pre nasich klientov. zariadeni, vyskum a vyvoj, riadenie
Sluzby zabezpecenia kvality a testovania dodavatelského retazca, financné
prispievaju k vynosom a zabezpecuju zdroje, fudské zdroje a rézne
konzistentnost a bezpecnost naSich
produktov. A napokon, odborné znalosti v
oblasti vyvoja receptur a inovacii produktu
su spenazené prostrednictvom
konzultac¢nych a licenc¢nych zmludv, ktoré
ponukaju prispdsobené rie$enia spifajuce
jedinecné potreby naSich partnerov.

prevadzkové potreby.
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Revoliucia v polnohospodarstve s naSim digitalnym rieSenim: Pédne senzory a |oT technolégia
umoznuje farmarom robit rozhodnutia zaloZzené na Udajoch, optimalizovat zdroje a zvySovat vynosy
plodin. Preskimajte biznis model spolocnosti FINT, ktory meni pravidla hry!

Sucastou tejto inovacie su vyskumnici, laboratéria, IKT inzZinieri a farmari.

NaSe Spickové digitalne rieSenie optimalizuje pouZitie hnojiv a
kontrolu pH pddy pre vaésiu efektivnost a udrzatelnost. Udaje v
realnom case umoziuju inteligentné rozhodnutia, redukuja odpad
a zvysuju ziskovost. Je to prepracované polhohospodarstvo.

Zakaznicke segmenty
* Priemyselné podniky
e Farmari
* Maloobchod
e Agronomovia a poradcovia

Trhové kanaly
~5 % . Prlat‘ny marketing konecnym uZivatelom
e Kanaly partnerov
e Veltrhy
Klucové aktivity
"N}

e Vyskum, navrh a vyvoj hardvéru a softvéru
* Zber a analyza udajov

e Overenie kvality udajov

* Podpora a usmernenie pri rozhodovani

e Vzdialeny pristup a ovladanie

* Neustale zlepSovanie a prispésobovanie
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RieSenie generuje prijmy prostrednictvom
réznych kanalov. Predaj harvéru zahrna ) . ) .
predaj pédnych senzorov a suvisiacich Nakladova Struktira zahfna vydavky

komponentov. Modely zaloZené na na vyskum a vyvoj, vyrobu hardvéru,

predplatnom ponukaju flexibilitu planov vyvoj softvéru, udrzbu senzorov,
predp,latneho .al_e?o Iicencm/vch 'poplat1<ov zakaznicku podporu, distribuciu,
za pristup k digitalnemu rieSeniu. Sluzby y ol |
podpory a Gdriby generujd prijem N manazment Udajov, aktualizacie,
poskytovanim nepretrZitej asistencie. administrativnu réziu, predaj a
Poskytovanie poradenskych sluzieb v dodrZiavanie pravnych predpisov.
oblasti digitalnej transformacie
organizaciam, ktoré chcu aplikovat
digitalne technolégie, taktiez prispieva k
tvorbe prijmov.
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NasSa ponuka hodndt je trojaka: udrzatelné vyuzitie zvySkov klementinky zniZzuje odpad a zvysSuje
ziskovost; bioaktivne zlGc€eniny su urcené pre priemysel zamerany na zdravie; a ekologicka vyrob a
~= jevsulade s rastucim spotrebitelskym dopytom po udrzatelnosti a socialnej zodpovednosti.

Sucastou tejto inovacie su vyskumnici, laboratéria a potravinari.

Objavte skryté poklady zvySkov klementinky: zvySte svoje zisky,

zdravotné prinosy a udrZatelhost, a to vSetko v jednom. Pridajte sa
k nam v ekologickej revolicii, ktord premeni odpad na zazraky,
odliSi vasu zna€ku a uspokoji uvedomelych spotrebitelov.

Zakaznicke segmenty

e Vyrobcovia potravin a napojov
* Polnohospodarske a biotechnologické spolocnosti

Trhové kanaly

00 % * Priamy marketing kone¢nym uzivatelom
e Kanaly partnerov
e Veltrhy

Klucové aktivity

e Vyvoj a inovacie produktov

e Zabezpecnie kvality a jej kontrola
Zakaznicky servis a podpora

Riadenie dodavatelského retazca
Marketing a komunikacia
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RA NAKLADOV

Prijmy si réznorodé a odrazaju hodnotu, ktoru Nakladova Struktura zahfna rdézne prvky, ktoré prispievaju
ponukame nasSim zdkaznikom a partnerom k udrzatelnosti a Uspechu naSich procesov. Po prvé,
naprie¢ r6znymi odvetviami. Tieto zdroje prijmov naklady na suroviny vznikaju pri ziskavani vedlajsich

zahfhaju predaj bioaktivnych zloziek, modely
zaloZzené na predplatnom pre nepretrzitu
dodavku, sluzby podpory a udrzby, konzultacné
sluzby pre udrzatelné postupy, prispdsobeny
vyvoj produktov, licencovanie duSevného

produktov klementinky, ktoré su nevyhnutné pre procesy
extrakcie. Technologické nastroje a softvér ulahcuju
analyzu Gdajov, kontrolu kvality a vyvoj produktov. Usilie v
oblasti vyskumu a vyvoja je zdkladom neustaleho

vlastnictva a sluzby s pridanou hodnotou, ako st = zlepSovania sa a inovacii. Efektivne riadenie nasho
&koliace programy a vzdeldvanie. Diverzifikaciou dodavatelského retazca, vratane logistiky, dopravy a
zdrojov prijmov vytvarame robustny a udrzatelny skladovania, prinasa suvisiace naklady. Nakldy na
biznis model, ktory sa dokaze prispdsobit marketing a komunikaciu st nevyhnutné na propagaciu
meniacim sa potrebam nasich zakaznikov a trhu, produktov a zvy$ovanie povedomia. Snaha o neustale

zlepSovanie zabezpecuje vylepSenie procesov.

a zaroven zmiernuje rizikd spojené so
spoliehanim sa iba na jeden zdroj prijmu. '
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This Fava bean falafel business model is designed to harness the potential of fava beans and
transform them into a versatile and nutritious protein source: fava bean falafel. As we explore the
nine key elements of the Business Model Canvas, you'll gain insights into how our business
operates, from key partnerships and resources to value proposition, customer segments, revenue
streams, and cost structure. Let's delve into the details.

Researchers, labs, and food-industries are apart of this innovation.

Unlock the power of fava beans with us! Dive into our business

model to see how we create versatile, nutritious fava bean
tempeh that's changing the game

Zakaznicke segmenty

* Food manufacturers

e Agricultural and biotechnology companies
e farmers

e Restaurants and foodservice providers

Trhové kanaly
00 % e Direct marketing to end users.
e Partners’ channels
e Trade shows
Klacové aktivity
\ N

* Product development and innovation.
* Quality assurance and control.

e Customer service and support.

e Supply chain management.

* Marketing and communication.
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| iy . | ; . b A significant portion of expenses is attributed to the
ncome derives from sales of our fava bean
falafel, catering to the demand from food procurement of raw materials, primarily faba beans.
manufac’turers restaurants. and retailers. We Production facilities and equipment maintenance costs are
also offer starter kits and ingredient supply vital to ensure the continuous operation of facilities.
packages, facilitating the production of tempeh Investment in technological tools and software drives
by other businesses. Another revenue source research and development efforts and maintains our
fo(:sji:;nds;;o;n tF)irrr?i\;icrj]In%h(:ezO:esr:letle:nhg Sreorc\j“uc:tsion competitive edge. Supply chain management costs ensure
process for OFL)” cIient%rs Qualitypasssrance ) the efficient flow of resources. Human resources are
testing services contribute to revenue, ensuring essential for production, equipment maintenance, and
the consistency and safety of our products. managing the supply chain. The ongoing supply of raw
Lastly, our expertise in recipe development and materials, customer database management, CRM software,

product innovation is monetized through
consulting and licensing agreements, offering
customized solutions to meet the unique needs
of our partners

communication channels, customer support resources, and
mechanisms for gathering and analysing customer feedback
collectively contribute to our cost structure.
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